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1. Ce actiuni veti lua pentru cresterea valorii actiunilor?

Odata cu lansarea acestor proiecte despre care am vorbit, Aria Verdi, continuarea proiectului din
Greenfield Baneasa, startarea proiectului Greenfield lasi Copou si Boreal Plus Constanta, vom genera
lichiditati insemnate. Aceste lichiditati, conform strategiei noastre, se vor duce si in plata de dividende.
Credem noi ca plata de dividende, dupa o perioada in care compania a preferat sa se capitalizeze
pentru a starta toate aceste proiecte de capital, va potenta evolutia cotatiei.

2. Care este gradul de indatorare pe care vreti sa il mentineti in perioada urmatoare?

in prezent avem un grad de indatorare de 13%, la un sold total de credit de aproximativ 34 milioane
de euro. indatorarea nu va creste semnificativ. in relatia cu bancile, in general, prima dat3 venim in
proiectele noi cu propriul nostru capital si cu avansurile clientilor, bancile urmand, in faza final3, sa
vina cu respectivele credite de investitii pentru a completa finantarea necesara. Nu credem ca la finalul
anului curent vom avea un grad de indatorare mai mare de 15-18%, tindnd cont de faptul ca
principalele credite de investitii pe care le vom accesa vor fi la inceput anului viitor.

3. Puteti oferi estimari in ceea ce priveste vanzarile in 2026 vs. 2025?

Vom marca niste promisiuni de vanzare-cumparare de o valoare semnificativd in proiectul Aria
Verdi. Noi am lansat foarte recent, in 24 februarie, proiectul Aria Verdi, dar deja avem semnate mai
multe zeci de rezervari si promisiuni de vanzare-cumparare, iar pana la finalul acestui an anticipam sa
avem peste 120 de apartamente prevandute din cele 401 pe care le vom construi in prima faza. Acest
lucru Tnseamna ca vom marca doar in proiectul Aria Verdi o valoare de peste 60-70 de milioane de euro
din prevanzari, venituri care nu se vor vedea in cifra de afaceri, pentru ca noi marcam cifra de afaceri
abia cand vindem apartamentul, dar aceasta se va regasi in valoarea antecontractelor pe care estimam
sa le semnam Tn anul curent doar pentru Aria Verdi.

De asemenea, in Greenfield, in Baneasa, vom obtine autorizatia de construire si vom edifica alte trei
cai de acces, lucru care va rezolva, odata pentru totdeauna, asa zisa problema a cailor de acces in
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Greenfield si va potenta, de o maniera foarte puternica, vanzarile din Greenfield, astfel incat noi
estimdam cd in anul curent vom avea vanzari cu minim 40% mai mari decat am realizat in anul precedent
in Greenfield.

De asemenea, vom pune in vanzare faza a doua din proiectul Boreal Plus Constanta, si aici anticipam
sa revindem minim 40-50 de apartamente din cele 130 pe care le avem in executie. Si, de asemenea,
vom lansa tot anul acesta si prevanzarile in proiectul de la lasi, unde vom debuta cu o prima faza de
250 de apartamente. Altfel spus, in 2026 vom avea trei proiecte noi la vanzare, pe langa proiectul
Greenfield Baneasa care este al nostru, proiect in cadrul grupului.

4. Este prevazut un program de rascumparare de actiuni pentru a creste valoarea actiunilor?

Ne gandim la acest lucru si, in perioada urmatoare, vom anunta.

5. Care este stadiul procesului privind confirmarea dreptului de proprietate pentru terenul
din Copou si in ce masura poate intarzia acest proces demararea lucrarilor?

Dorim sa fim foarte fermi si transparenti. Titlul nostru de proprietate la Greenfield Copou nu este
afectat de niciun proces. Exista un litigiu sicanator intre niste presupusi mostenitori cu cei care ne-au
vandut noua terenul, dar noi am deschis un proces separat, am intervenit in litigiul dumnealor, pentru
a ne revalida titlul de proprietate si calitatea noastra de cumparator de buna credinta. Chiar si asa, noi
nu credem ca respectivii contestatari sunt indreptatiti sa aiba vreo pretentie la respectivul teren,
pentru ca noi consideram ca ei, cei care contesta, nu sunt mostenitori pe nicio linie genealogica din
respectiva tranzactie. Noi ne vom continua mai departe planurile de dezvoltare pe respectivul teren si
suntem ferm incredintati ca tot acest zgomot nu va avea niciun impact asupra dezvoltarii noastre de la
lasi.

6. O modaliatate ieftina de stimulare a interesului investitorilor este majorarea de capital prin
emisiune de actiuni gratuite din profitul anual. S-a gandit conducerea IMPACT la o astfel de
emisiune?

Vom face propunerile in acest sens catre Consiliul de Administratie, si mai departe o sa vedem daca
vor fi puse pe agenda Adunarii Generale a Actionarilor.

7. V-ati gandit la metode de atragere in actionariat a investitorilor institutionali?

Suntem prezenti la foarte multe evenimente organizate de Bursa de Valori Bucuresti si alti jucatori
importanti din piata de capital. Facem frecvent prezentari catre diverse fonduri si institutii financiare,
suntem foarte activi in piatd, comunicam foarte mult, si prin toate aceste metode stimulam apetitul
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atat al investitorilor de retail, cat si a celor institutionali pentru actiunile noastre. Titlurile au
atractivitate pentru ca sunt, spun eu, subevaluate si au potential de crestere foarte bun.



